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BUSINESS CLUB DES ÉTOILES

FIMA MENUISERIES

L’���������� ������������ 
F��� M���������� ��-
������� � T���� (43) ����� 
������-�����, ���������� 
���������, ������ ����� 
�������� �� ��������� ���� 
��� ������� �� �����������, 
���������� ��� ������-
��������. S���������� ���� 
�� ����������� �� �����-
����� �� ����� �� ���� �� 
50 ��� �’����������, F��� 
������� ��� �������� �����-
������ ������������ �� 
A�������-R����-A���� �� 
������� �� ����� ����� �� 
����������� �� PVC, �����-
���� �� ���� ���� �� ������� 
��� ������ ��� ���� ��������.

"L’ouverture à vos idées !", tel est le 
slogan de Fima Menuiseries. L’entre-
prise, spécialisée dans la fabricati on 
de menuiserie, met à dispositi on de 
ses clients son innovati on technique 
et esthéti que leur permett ant ainsi 
de penser librement leur espace. Les 
professionnels de la menuiserie (ar-
ti sans et revendeurs) qui travaillent 
avec Fima proposent à leurs clients la 

large gamme de produits Fima com-
posée de portes d’entrée, fenêtres, 
portes-fenêtres, baies coulissantes 
et volets roulants. L’entreprise alti -
ligérienne, qui compte une quaran-
taine de salariés, produit environ 20 
000 menuiseries par an et a réalisé 
un peu plus de 7 M€ en 2025. Elle 
vise les 8 M€ en 2026. Fima rayonne 
dans toute la région Auvergne-Rhô-
ne-Alpes et compte quelques clients 
au niveau nati onal. 
Créée en 1971, à Tence, en Haute-
Loire, Fima connaît un bel essor de-
puis qu’Emmanuel Genty a pris les 
rênes de l’entreprise il y a sept ans. 
"Il a impulsé une nouvelle dynamique 
à l’entreprise", se réjouit Lionel Ber-
thet, directeur commercial de Fima. 
Dès son arrivée à la tête de la société, 
Emmanuel Genty lance le processus 
de modernisati on de l’outi l industriel 
et d’innovati on technique pour opti -
miser la compéti ti vité sur les produits 

en PVC et en aluminium. Le dirigeant 
a également mis en place une nou-
velle stratégie commerciale tout 
en renforçant les liens de proximité 
avec les clients. "Nos clients, avec qui 
nous entretenons des liens solides de 
confi ance, sont uniquement des pro-
fessionnels : des menuisiers, poseurs 
et fabricants, ainsi que des serruriers. 
Par ailleurs, nous avons un réseau de 
partenaires qui diff usent nos produits 
auprès des parti culiers ou des en-
treprises en foncti on de la typologie 
du chanti er. Nous intervenons sur le 
marché de l’habitat et du bâti ment, 
terti aire et collecti f", explique Lionel 
Berthet. 
Certi fi ée NF, adhérente à la Fédéra-
ti on française du bâti ment Haute-
Loire et au Centre scienti fi que et 
technique du bâti ment (CSTB), l’en-
treprise Fima est reconnue pour 
son savoir-faire, son expérience, 
l’uti lisati on des meilleurs matériaux, 

une fabricati on 100 % régionale et 
une équipe de professionnels très à 
l’écoute des clients.  « Nous conce-
vons des produits de qualité opti -
male tout en nous appuyant sur des 
procédés industriels parmi les plus 
sophisti qués et tout en respectant les 
normes environnementales. Tous nos 
produits bénéfi cient d’une isolati on 
thermique et acousti que renforcée 
et sont disponibles en une grande 
variété de couleurs et de fi niti ons », 
précise le directeur commercial. La 
nouvelle ligne de coulissants de l’en-
treprise, bapti sée Alti va, a été pré-
sentée début février, à Lyon, lors du 
salon Eurobois. Bien que jouissant 
déjà d’une belle renommée, Fima 
conti nue d’investi r dans son outi l de 
producti on pour augmenter ses capa-
cités et améliorer en permanence la 
qualité de ses produits. 

Une fabrication 100 % régionale

Le mardi 17 mars 2026, 300 membres du Business Club 
des Étoiles se sont retrouvés au Pétanquodrome d’An-
drézieux-Bouthéon pour la soirée la plus att endue de 
l'année : Le tournoi de Pétanque du BCDE.
Placée sous le signe de la convivialité et du partage, 
cet événement propose aux parti cipants, de former 
des triplett es intégrant les joueurs, joueuses, membres 
du staff  et dirigeants de l’AS Saint-Éti enne, et de se 
confronter amicalement dans un tournoi d'une durée 
de 2 heures.
Entre parti es disputées, discussions informelles et mo-
ments de complicité, cett e animati on a une nouvelle 
fois illustré l’esprit du BCDE : favoriser les rencontres, 
renforcer les liens et partager des instants privilégiés 
entre le club, ses principaux acteurs et son réseau d’en-
treprises. 
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SOIRÉE PÉTANQUE BCDE : CONVIVIALITÉ ET ESPRIT D’ÉQUIPE AU 
PÉTANQUODROME


